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JUAN MANUEL GÁLVEZ MEZA 
 

Curriculum vitae 

 

Fecha de nacimiento: 18 de enero de 1971 

Edad: 54 años. 

Lugar de nacimiento: Guasave, Sinaloa. 

Profesión: Ingeniero Agrónomo. (Titulado). 

Especialidad: Suelos. 

Ced. Prof. 8863834 

Lugar de Residencia: Lisitea 131, Fracc. lunaria, C.P. 20299, Aguascalientes, Ags. (449) 

203 2638 cel, RFC GAMJ710118AE3. 

Correo: jmgalvezm@live.com 
CERTIFICADO STPS: AGENTE CAPACITADOR EXTERNO: GAMJ-710118-AE3-0005 

 

LICENCIATURA. (1989-1995) 

FACULTAD DE CIENCIAS AGRÍCOLAS Y FORESTALES. 

UNIVERSIDAD AUTONOMA DE CHIHUAHUA. 

CD. DELICIAS CHIH. 

 

Objetivos: 

 

Profesional: Superación continua y logro de los objetivos marcados en los proyectos a 

emprender, empleando para ello lo mejor de mi experiencia profesional, conocimientos 

adquiridos y relaciones profesionales y personales adquiridos durante mi trabajo. 

 

Personal: Lograr proporcionar a mi familia los medios necesarios para un bienestar digno, 

con los medios y recursos logrados con mi trabajo, dando para ello lo mejor de mí mismo. 

mailto:jmgalvezm@live.com
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EXPERIENCIA LABORAL.  

     

 
 Representante técnico de ventas para la empresa laboratorios quiver en Jalisco, 

Colima y posteriormente en Aguascalientes, Zacatecas y SLP.  

 Coordinador de cosechas, fletes y logística, rancho charco azul SA de CV, 15 enero 

de ´23 a mayo 25, darle seguimiento a las cosechas de los diferentes cultivos (tomate, 

tomatillo, cebolla, pepino), coordinar cuadrillas de corte, volúmenes de fruta, 

recepción de camiones, peso y destare de los mismos y despacho a su destino a 

entrega de la cosecha. Contacto ing. Daniel Téllez (496) 961-5093 cel., técnico 

general.  

 Gerente Regional Bioteksa S.A. de C.V.,  Zac., Ags., S.L.P., Tamps. 1° de marzo 

´21 a 7 de octubre ’22, reclutamiento de personal para trabajo en campo para 

promocionar la línea y generando demanda, coordinando personal a cargo 

generadores de demanda, ventas en campo y atención a distribuidores, supervisando 

elaboración de presupuestos y seguimiento de los mismos (forescast), búsqueda 

constante de prospectos de clientes distribuidores en la zona., seguimiento a 

convenios comerciales firmados. Contacto Ing. Hermes Núñez Portillo, director 

comercial, (478) 100-0371 cel. 

 Representante de ventas de Probelte México S.A. de C.V. para Ags-Zac-SLP-Gto-

Qro, Edo Mex, Morelos, Puebla, Hidalgo, Jalisco y Nayarit, Encargado general de 

operaciones (2018-20121 por no haber country manager en ese periodo), Además 

de Responsable Sanitario ante  las autoridades federales de la COFEPRIS, 

reclutamiento y capacitación de personal de ventas en el manejo de la línea, de 

igual manera capacitación a distribuidores y su equipo técnico comercial tanto en el 

manejo de la línea, como en el Buen Uso y Manejo de Agroquímicos (BUMA). 

enero 2016 a febrero 21. Contacto C.P. Luis Antonio Porras, fungía como 

administrador y representante legal de la empresa (331) 601-6941 cel. 

 Encargado de compras y supervisión de cosecha en Citrofrut S.A. de C.V., en 

donde se determinaba el momento de la cosecha basándose en la maduración 

fisiológica de la fruta de mango, coordinando la cosecha en base a lineamientos 

dictados por la empresa, teniendo a cargo para ello de 4-5 cuadrillas de 

cosechadores (15-20 personas por cuadrilla), febrero 2015 a julio 2016 (convenio 

laboral por la temporada). Contacto ing. Alfredo M. Torres Moran, fungía como 

gerente  coordinador de compras, (331) 233-6951 cel. 

 Coordinador de ventas en Agrosoluciones 3C S.A. de C.V. a nivel nacional, las 

tareas principales reclutamiento, capacitación y coordinación de personal de ventas, 

supervisar la elaboración y seguimiento presupuestos (forescast), atención a 

distribuidores y cumplimiento de convenios comerciales firmados. Enero 2011- 

febrero 2015  

 Representante comercial para la empresa AGRICULTURA NACIONAL SA CV, los 

estados de Zacatecas, Aguascalientes y Altos de Jalisco, Sinaloa 2009-2011. 

 Representante  técnico comercial en la zona aguacatera y tierra caliente de 

Michoacán para la empresa COSMOCEL SA, enero a diciembre del 2009. 

 Representante de ventas de la empresa Grupo Bioquímico Mexicano SA de CV en 

Zacatecas, SLP, Aguascalientes, Guanajuato y Michoacán de 2004 a 2008. 

 Representante técnico en Michoacán para la empresa Valagro Mexicana SA de CV 
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de 2002 a 2004. 

 Representante de ventas en Michoacán de la empresa Ingeniería Industrial SA de CV 

1997 a 2000. 

 

CURSOS: 

- Capacitador Uso Responsable de agroquímicos, del programa “PURA”, con la 

clave PURA-2022/12-JMG-UMF43688, de la Unión Mexicana de Fabricantes 

y Formuladores de Agroquímicos A.C. (UMFFAAC).   
- Buen Uso y Manejo de Agroquímicos, PROCCYT, ARYSTA, COFEPRIS, ISSEA, 

Aguascalientes, Ags., Junio 2016. 

- Taller de Formación de Auditores Criterios y Conceptos, 10 de septiembre 2015, 

duración 8 hrs., Aguascalientes Ags., SENASICA-SAGARPA. 

- 4° Foro Internacional de Alimentos Sanos, 8 y 9 de Septiembre 2015, Aguascalientes, 

Ags., SENASICA-SAGARPA 

- Formación de Instructores Maestros en Buen Uso y Manejo de Agroquímicos y 

Plaguicidas 11 y 12 de junio 2015. 

- Formación de Auditores, Norma ISO 19011:2011, SINCAMEX, UNIV. 

AUTONOMA CHAPINGO, Chapingo, Edo. Mex. Junio 2014 

- Buen Uso y Manejo de Agroquímicos, PROCCYT, COFEPRIS, SYNGENTA, 7 de 

Agosto 2014, Aguascalientes, Ags., duración de 12 horas. 

- Buen Uso y Manejo de Agroquímicos (BUMA), ISSEA, PROCCYT, SYNGENTA, 

con duración de 10 horas, Aguascalientes, Ags., Agosto 14. 

- Buen Uso y Manejo de Plaguicidas y Triple Lavado, BRAVOAG, Tlanepantla, 

Morelos, septiembre 2013. 

- Estrategias de Negocio para Vender Más, American Management Association, 

Monterrey, N.L., enero 2009 

- Marketing para la Industria Fitosanitaria, Tecnológico de Monterrey, Campus Cd. de 

México, Ing. Miguel Carballo, Ixtapan de la Sal, mayo 2008. 

- Manejo y Uso Óptimo de Plaguicidas, UMFFA SC, Uruapan, Mich., febrero 

2000, Ing. Luis E. González C. 


